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24. - 25.09.2024
in Eugendorf

Verhandlung-
Spezial-Training
für Führungskräfte

Seminar

Gewinnen Sie mehr 
an Überzeugungskraft 

https://www.google.com/search?q=cit-management+korneuburg&oq=cit-management+korneuburg&aqs=chrome..69i57j33i10i160.5110j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=cit-management+korneuburg&oq=cit-management+korneuburg&aqs=chrome..69i57j33i10i160.5110j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://cit.at/prasenztrainings/fuhrungskrafte-entwicklung/so-delegieren-sie-richtig/


Gewusst wie
Eigene Vorstellungen
durchsetzen
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Expertise
Die eigene Glaubwürdigkeit
und Kompetenz unterstreichen

Ziele leichter erreichen
Sie sind in der Lage, Ihre
Position klar und überzeugend
zu vertreten

Beziehungen verbessern
So entdecken Sie die
Bedürfnisse anderer

Selbstsicherheit stärken
Sie wissen, dass Sie in der Lage
sind, erfolgreich zu verhandeln
und Ihre Position klar
darzulegen

Menschen überzeugen, eigene Vorstellungen durchsetzen 

Standfestigkeit
in schwierigen
Verhandlungssituationen
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SEMINAR 
INHALTE

Die erfolgreichsten Gesprächstechniken
Die besten Dialogstrategien 
Mit den richtigen Fragen zum Ziel
Die Organisation einer Verhandlung 

1

2 Mehr Gewinner-Strategie 
So setzen Sie Ihre eigenen Vorstellungen
erfolgreich durch 
Wie Sie eine Win-Win Beziehung schaffen 
Mehr Anerkennung durch eine faire
Verhandlungsführung 

Kommunikation unter der Lupe 
Verhandlungsübungen bereichern Ihren
Sprachschatz 
Professionelle Feedbacks und die besten
Praxis-Tipps 

3

4 So schlägt man Brücken 
Sich selbst und andere besser verstehen 
Verstanden heißt noch nicht Einverstanden 
Wie Sie überzeugend Nutzen vermitteln 

5 Die häufigsten Gesprächsfallen
gekonnt umgehen

Damit ein Einfall kein Reinfall wird 
Angriffe geschickt kontern 
So bringen Sie die Gesprächssituation ins
Gleichgewicht 
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SEMINAR
INHALTE

 Selbstbewusst verhandeln 
Stressfreie Gesprächsführung 
Das richtige Verhältnis zwischen Stimmlage
und Wort 
Die Kraft der nonverbalen Rhetorik 
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7 So bewegen Sie Menschen
Die Macht der Worte 
Brillant argumentieren 
Das richtige Wort zur richtigen Zeit 

So trifft man gute und solide Übereinkünfte 
Wie Sie eine Verhandlung zum glücklichen 
Abschluss führen 
Die richtige Verpackungsstrategie für kritische 
Anliegen 
Der Verhandlungs-Vertrag 

8

9 Bringen Sie Ihr Verhandlungs-Know-how auf
den neuesten Stand 
Dipl.-Ing. Norbert Freund, Ihre
Kommunikationsexpertin und erfolgreiche
Verhandlungsstrategien zugleich, versteht sie es,
Ihnen das Erfolgswissen auf erlebnisreiche und
leicht verständliche Art praxisnah zu vermitteln. 
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Gründer & Trainer

Dipl.-Ing Norbert Freund

IHR LEADERSHIP-EXPERTE

Das zeichnet mich aus:

Leidenschaftlich
...ist meine
Zusammenarbeit mit
Menschen, damit sie das
Gelernte auch zuverlässig
umsetzen können.

Führungspsychologie
Ich erkenne die Stärken in
Führungskräften und bringe
ihnen bei, wie sie diese
langfristig gewinnbringend
einsetzen können.

Konzeptionell
...entwickle ich gemeinsam
mit unseren Kunden
Qualifizierungsprogramme
für
Nachwuchsführungskräfte
und gestandene
Führungskräfte.

Ihr Plus:
Interaktiver Workshop
Sie profitieren aus
erster Hand 
Über 30 Jahre
Führungserfahrung 
Sie erhalten wertvolles
Feedback und
Lösungsansätze, die Sie
direkt in Ihren Alltag
integrieren können.
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IHR NUTZEN - IHR VORTEIL

Warum ist dieses Seminar wichtig?

Das Seminar “Verhandlung Spezial Training für Führungskräfte” ist wichtig, weil
es Führungskräften hilft, ihre Fähigkeiten für souveräne und effektive
Verhandlungen zu verbessern. Das Seminar deckt alle wichtigen Themen und
Aspekte ab, von der soliden Vorbereitung bis hin zur Verhandlungstaktik und
richtigen Strategie. Eine konstruktive und erfolgreiche Verhandlung hat viele
Elemente und Phasen, die berücksichtigt werden müssen. Die optimale
Verhandlungsstrategie und Technik ist dabei nur ein Teil der erfolgreichen
Verhandlungsführung. Auch eine ausgefeilte Rhetorik kann in schwierigen
Situationen den Schlüssel zum Erfolg darstellen. 

Ihre Vorteile

Sie erhöhen Ihre Standfestigkeit
in schwierigen Verhandlungs-
situationen.

Sie erfahren, wie man saubere 
Bedingungen aushandelt. 

Sie lernen, eigene Vorstellungen 
durchzusetzen. 

Sie wissen, wie Sie auch skeptische 
Gesprächspartner überzeugen. 

Lernerlebnis und Umsetzungserfolg
durch Spaß und intensives Lernen 
An diesem Seminar nehmen Sie aktiv
teil. Praktische Übungen, Teamarbeit,
Selbstanalysen, Rollenspiele, Vorträge
und Feedbacks sichern die praktische
Umsetzung des Gelernten nach dem
Seminar. 
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VERHANDLUNG - SPEZIAL - TRAINING
FÜR FÜHRUNGSKRÄFTE

Wen Sie auf dieser Veranstaltung treffen
Die TeilnehmerInnen kommen aus allen Branchen, die Führungsaufgaben
wahrnehmen. 
Führungskräfte, Manager und Geschäftsleiter sind begeistert von diesem
Intensiv-Training. 

Termin & Ort
24. - 25.09.2024 in
Eugendorf

Warum Sie dieses Seminar besuchen sollten - Sie können:
Ihre Gesprächspartner überzeugen und begeistern. 
Unangenehme Botschaften gekonnt kommunizieren. 
Sie setzen sich auch in den schwierigsten Situationen souverän durch.
Sie können Ihre Qualität im Verhandeln messbar steigern. 
Freuen Sie sich darauf. Kleine Teilnehmerzahlen (max. 8 Pers.)
ermöglichen intensives Lernen und sichern individuelle Betreuung. 

Die Plätze sind begrenzt - jetzt anmelden!

Online Anmeldung: www.cit.at#anmeldung
PDF zum Download: www.cit.at#broschüre
Telefonisch: 02263 5112-203
Mail: info@cit.at

Ihre Investition
1.520,- exkl. MwSt. inkl. Verpflegung
ab dem zweiten Teilnehmer aus dem selben
Unternehmen: 1.470,- exkl. MwSt.

https://cit.at/formate/seminare/fuehrungskraefte-entwicklung/verhandlungs-spezial-training-fuer-fuehrungskraefte/#anmeldung
https://cit.at/prasenztrainings/fuhrungskrafte-entwicklung/die-psychologie-des-changemanagements/#anmeldung
https://cit.at/formate/seminare/fuehrungskraefte-entwicklung/verhandlungs-spezial-training-fuer-fuehrungskraefte/#anmeldung
https://cit.at/formate/seminare/fuehrungskraefte-entwicklung/verhandlungs-spezial-training-fuer-fuehrungskraefte/
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ANMELDEBEDINGUNGEN &
STORNOFRIST

Die Plätze sind begrenzt - jetzt anmelden!

Ihre Anmeldungen richten Sie bitte schriftlich (E-Mail) an CiT-Management-
Individual-Training-GmbH, 2100 Korneuburg, Jochingergasse 1 Tel: +43
(0)2263/5112-0, Fax: +43 (0)2263/5112-33, E-Mail: info@cit.at.
Anmeldungen werden bei offenen Veranstaltungen in der Reihenfolge ihres
Einganges berücksichtigt und vom CiT schriftlich bestätigt. Die
Teilnahmegebühr für das Seminar beträgt € 1.520,- exkl. MwSt. inkl.
Verpflegung. Ab dem zweiten Teilnehmer aus demselben Unternehmen
€ 1.470,- exkl. MwSt. Sollte der Termin ausgebucht sein, erhalten Sie
ebenfalls eine entsprechende Information. Bei Bedarf reservieren wir Ihnen
gerne ein Hotelzimmer für die Dauer des Seminars. Die Hotelkosten
verrechnen Sie bitte mit dem Hotel direkt. Rechtzeitig vor Seminarbeginn
senden wir Ihnen die Hotelbroschüre und die Rechnung zu. 

Stornierungen von Seminaranmeldungen richten Sie bitte schriftlich an
info@cit.at. Bei Abmeldung bis zu 21 Tagen vor Seminarbeginn werden keine
Kosten verrechnet. Bei späteren Stornierungen haben Sie die Möglichkeit
eine/n ErsatzteilnehmerIn zu nennen, andernfalls wird die Seminargebühr
fällig. Anfallende Ersatzansprüche des Seminarhotels sind vom Teilnehmer
zu tragen (z.B. bei Nichterscheinen am Seminar bzw. zu späte Stornierung
einer Hotelzimmerreservierung). 

https://cit.at/formate/seminare/fuehrungskraefte-entwicklung/verhandlungs-spezial-training-fuer-fuehrungskraefte/#anmeldung
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Wir
freuen
uns auf
Sie!

Verhandlung-

Spezial-Training

für

Führungskräfte

https://www.google.com/search?q=cit-management+korneuburg&oq=cit-management+korneuburg&aqs=chrome..69i57j33i10i160.5110j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=cit-management+korneuburg&oq=cit-management+korneuburg&aqs=chrome..69i57j33i10i160.5110j0j7&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://cit.at/prasenztrainings/fuhrungskrafte-entwicklung/so-delegieren-sie-richtig/

